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SaleSphere GmbH und eggheads GmbH
kundigen Kooperation an

Vertriebsprozesse ganzheitlich digitalisieren

Bochum, 20.11.2018: Die SaleSphere GmbH, eine hundertprozentige Tochtergesellschaft
der mVISE AG, kundigt eine Kooperation mit der Bochumer eggheads GmbH an. eggheads

ist mit der eggheads Suite einer der fuhrenden Anbieter von Standardsoftware im Bereich
Produkt Informations Management (PIM). Vom mehrsprachigen Stammdaten-, iber Medien
Management bis hin zur Katalogproduktion, Datenverteilung und Funktionen aus dem Bereich
Marketing Automation werden alle Prozesse durchgangig in einem System unterstitzt. Somit
konnen die Anwender der eggheads Suite ihre Produkte effizient in Apps, Webshops, Katalo-
gen oder diversen Portalen prasentieren und vertreiben. eggheads betreut branchenubergrei-
fend namenhafte Kunden vom lokalen Mittelstandler bis hin zum internationalen Konzern.

Optimierung der Sales Kommunikation

Durch die Partnerschaft erhoht sich die strategische Bewegungsfahigkeit fur beide Organi-
sationen. Die Anbindung der eggheads Suite an die VVertriebs App SaleSphere ermoglicht das
Angebot ganzheitlicher digitaler und mobiler VVertriebslosungen. Relevante Produktdaten (z.B.
Stammdaten, technische Daten, Texte, Zubehdr, Preisinformationen, Media Assets) lassen sich
aus dem PIM-System direkt an die Vertriebs App ubermitteln. Damit stehen Vertriebs- und
Aufl3endienstmitarbeitern alle relevanten Produktinformationen im Verkaufsgesprach struktu-
riert auf dem Tablet-PC zur Verfligung — zu jeder Zeit, an jedem Ort, sogar offline. Die Synchro-
nisierung der Produktdaten erfolgt cloudbasiert tiber die eigene hybride Integrationsplattform
as a Service (iPaa$S) elastic.io der mVISE AG. Durch die Anbindung der eggheads Suite an SaleS-
phere uber elastic.io kann die Vertriebs App ab Werk mit dem PIM-System kommunizieren
wodurch kostenintensive Individualentwicklungen fir Integrationen entfallen.



Durch die Integration des PIM-Systems mit SaleSphere ergeben sich vor allem fiir VVertriebs-
organisationen mit einer Vielzahl an (komplexen) Produkten enorme Optimierungspotenziale
in der Sales-Kommunikation. Kunden und Interessenten konnen durch die Vollstandigkeit und
Aktualitat der Produktinformationen im personlichen Gesprach vor Ort individueller beraten
werden und die Verkaufsargumentation Iasst sich deutlich verbessern. Ferner lasst sich durch
die moderne Prasentationsform via Tablet-PC und der multimedialen Gestaltung des Kunden-
termins die Customer Experience auf ein zeitgemales Level heben.
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